
Des services dans 
la gestion et le développement

des ressources humaines 

recrutement, travail temporaire, 
formation et conseil

2990 Collaborateurs

14  pays

85 000  entreprises 
clients

900 commerciaux



La communication documentaire,

vecteur de Performance Commerciale,

au service de la Relation Clients
Chez



Acquisition de KSL Proposal Manager,

Solution de Proposal Management
Optimise la production des documents commerciaux, 

sécurise leur contenu et accélère leur création,

pour des documents intelligents plus efficaces



Pour quels documents ?
Plus de 20 documents types

destinés à la force commerciale de Synergie

Courriers 

commerciaux

Propositions 

commerciales

Mémoires & 

réponses à appels 

d’offre



Richesse fonctionnelle

Ergonomie

Simplicité d’utilisation 

&  prise en main

Interfaçage facilité

Pourquoi KSL Proposal Manager ?



Comment ?

Conception collaborative de 
documents (marketing, 
juridique, commercial…)

Gestion dynamique et 
intelligente de l’assemblage 
des données issues du CRM 
et des composants 
éditiques 

Respect de la charte 
graphique de Synergie

Gestion 
collaborative

Création 
automatique 

des documents 

Rédaction 
assistée 

interactive

Diffusion

Validation

Versionnement

Archivage

MARKETING

COMMERCIAL JURIDIQUE

APRES-VENTES

LOGISTIQUE

Référentiel (bibliothèque)

Textes
Chapitres

Modèles
Règles

Images
Photos
Chartes

graphiques

Annexes
PDF

CRM

ERP



• Gain de temps

• Gain de productivité

• Documents de qualité

• Respect de la charte graphique de 

l’entreprise

• Personnalisation des documents

• Réduction du risque juridique & maîtrise 

des engagements

• Intégration complète avec le CRM

• Meilleure traçabilité



La solution KSL Proposal Manager  crée

des « documents « intelligents »
au service 

de la Relation Client



33 (0)1 72 76 80 66 (Software)
33 (0)1 72 76 80 65 (Services)

4, place Louis Armand
Tour de l’Horloge

75603 Paris Cedex 12
France

contact@naelan.com

www.naelan.com

mailto:contact@naelan.com

